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Unternehmerische Analysen mit Raumbezug

06.07.2020

Zielgruppen-
Analyse

WO sind meine
(potenziellen)
Abnehmer?

Kunden-Analyse

Wer kauft bereits bei mir
und WO sind diese Kunden?
WO sind die guten, WO die

schlechten Kunden?

Potenzial-Analyse

WO kann ich wie viel
absetzen/umsetzen?

Marktanteile
ermitteln

WO ist mein
Marktanteil hoch?
Wie verteilt er sich

regional/kleinrdumig?

Portfolio-Analyse

WO bin ich
rentabel, wo nicht?
WO habe ich Potenzial, das
ich noch nicht ausschopfe?

Wettbhewerbs-Analyse

WO ist mein Mittbewerb?
WO ist die Konkurrenz stark,
WO ist sie schwach?
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Beispiel: Standortanalyse

Standortanalyse | /Innenstadt m

* Adresse potenzieller Standort || egence

@ Analysestandort

D Einzugsgebiet 10 Minuten zu Ful

* Marktdaten Kauflcat 100100 Meter
* Soziodemographie Ei“e"m“’*a:'
 Kaufkraft etc. =g
* 10-Min.-Einzugsgebiet zu Ful3 :-Tffﬂm*ﬁ°’
* Potenzialvererbung R 2:’3:::

In das Einzugsgebiet

* Ergebnis: Karte
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,WIGeo QGIS“ — Geomarketing-L6sungsbundle fir Unternenmen

WIGeo QGIS erweitert die Software um spezielle Geomarketingfunktionen:

Adresssuche, Geokodierung, digitale Landkarten & Luftbilder weltweit
Berechnung von Einzugsgebieten & Distanzmatrizen
Werkzeuge zur Potenzialaggregation

Funktionen fur Scoring-, Uberlappungs- und Matrix-Analyse

optionales Plugin ,Gebietsplanung”
inkl. technischen Support ?\

QEC<wEXN @ widLt
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Scoring- & Hotspotanalyse

* Bewertung und Entscheidungsfindung
auf Basis mehrerer Faktoren Hot-Spot Analyse

Analyse-Layer [~ Gemeinden_Standard 3 [R5
sty = o0 PR L
Berechnungs-Algorithmus Quantile Klassen Es‘i». 4‘(#’1{%’:{
ALY
. S - RS
Quantille Klassifikation der Standorte 1.2 Ew_1524 ~ I = Feld laschen 2.4:}""
& BIAY,
15.000 Bt 5
12000 1 1.2 HH w I = Feld laschen *
. L o?
= 48X
17.000 12 KK_EW v I = Feld laschen & a"‘a-‘zé'ﬁ".“""
18.000 SN B | {‘ q-*:‘:'g.?l":\“
15.000 o LSRN e Av‘* 03 ﬂ@‘n{,i{‘.‘;&
aF Feld hinzufiigen AN R s AU
14.000 : TN G SR TP it s
R SRR
13.000 T N R T
. J ? Gesamt: 100 Analyse Sk Pl
L 12.000
=
g 11.00 B
£ 10.000 =]
w .
= 9.000 m (" = -t
B s0m I y© :
< 7.000 l ' o W,
£.000 = [
5.000 B = ' \
4 00D I
3,000
2,000 I I | X
1.(:-::-:" ; £
1 2 3 4 5 ) 7 ) 8 10 | o .
Einwchnerklass e fir das Scoring : O Hannover 3 /
® \
Osnabriick -
_ A\ e =
.\_ _ Hil
O o
Bielefeld
funster \ {
) r

06.07.2020 wigeogis.com



Lt Matrix-Analyse

Vergleich unternehmerischer Kennzahlen
z. B. Zielgruppenpotenzial vs. getatigte Umsatze

Performance

hoch

gering

gering
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hoch Potenzial

Performance

o
”

Scoring Analysi

vs. -performance

Cashcows

Stars

poor dogs
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* Questionmarks

05
Potential
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Visualisierung von Kunden, Gebieten,
Standorten, Potenzialen etc.

automatisierte Neuplanung
(Greenfield)

Automatisierte Optimierung
bestehender Gebietsstrukturen
auf LKR-, Gemeinde-, od. PLZ-Ebene

manuelle Feinabstimmung

06.07.2020
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Potenzial

1381990
01 321999
TT 331990
21391990
€1 321990
$1 321920
ST 391990
9T 321499
£1 381939
8T 321490
67 321990
z 39130
0z 321999
£331999
+ 321090
5381999
9331999
2301990
8391999
6391020

Summe des Potenzials der akiuellen Auswahl:
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Vielen Dank fur Ihre Aufmerksamkeit!

Uwe HAIN
Key Account Manager

Belgradstral3e 59
D-80796 Munchen

+49 89 32 19 98 - 45
uh@wigeogis.com

WWW.wigeogis.com
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https://www.linkedin.com/company/wigeogis
https://www.xing.com/companies/wigeogisgmbh/updates

